ПАСПОРТ СТАРТАП-ПРОЕКТА
	1.
Общая информация о стартап-проекте

	Название стартап-проекта
	Сайт для учёта продаж в магазинах ИП

	Команда стартап-проекта
	1. Батурова Наталья Владимировна 

2. Балабанов Сергей Анатольевич

3. Фасахова Алсу Альбертовна


	Описание стартап-проекта
(технология/ услуга/продукт)
	﻿ При организации продаж товаров и услуг через сайт возникает проблема отсутствия взаимосвязи между электронным магазином и программой учёта в физическом магазине, и следовательно, прозрачности и системности учёта. Предлагается новая отечественная технология по оптимизации продажи товаров и услуг в магазинах, учёта получения и отправки товаров и оказания услуг с применением онлайн-заказов, интерактивных сайтов. В отличие от электронного магазина происходит регистрация операций и онлайн и оффлайн.



	Актуальность стартап-проекта (описание проблемы и решения проблемы)
	Проблема: отсутствие взаимосвязи между электронным магазином и программой учёта в физическом магазине, а следовательно, прозрачности и системности учёта.

Какая часть проблемы решается (может быть решена):

1. Оптимизация продажи товаров и услуг в магазинах

2. Учёт получения и отправки товаров и оказания услуг с применением онлайн-заказов, интерактивных сайтов. 

3. Регистрация операций  онлайн и оффлайн.



	Технологические риски
	Пожары в здании центра.

	Потенциальные заказчики
	Клиент – индивидуальные предприниматели.

	Бизнес модель стартап-проекта1 (как вы планируете зарабатывать посредствам реализации данного проекта)
	Будет продаваться программный продукт для учёта продаж товаров и услуг в магазинах, получения и отправки товаров и оказания услуг с применением онлайн-заказов, интерактивных сайтов. 

Будет решать проблему клиента. Клиент – индивидуальные предприниматели. 
На основе Алгоритм расчета и хранения базы данных, язык программирования С++ будет создан товар.

Серверная часть backend написана на php laravel, база данных mysql
Организационно-финансовая схема (принципы, алгоритмы) организации бизнеса: 
Поставщики - лицензия для программного обеспечения, затраты на серверы, хостинги, основные домены. Основные каналы продаж – индивидуальные предприниматели. Драйверы доходов - покупка прав на аренду программы. Драйверы расходов - ФОТ, оргтехника, административные затраты (покупка  дополнительных IT-сервисов, покупка IP-телефонии)

Обоснование реализуемости (устойчивости) бизнеса (конкурентные преимущества, дефицит, дешевизна, уникальность и т.п.):

В отличие от электронного магазина происходит регистрация операций и онлайн и оффлайн.

Простота использования

Прозрачность распределения средств, возможность  ограничить расходы по статьям, автоматизировать регулярную отчетность .

	Обоснование соответствия идеи технологическому направлению (описание основных технологических параметров)
	Технические требования:
1. Интерфейс автоматизированной системы.

Система имеет два интерфейса: административный и пользовательский :

1.1. Административный интерфейс предполагает простой и интуитивно понятный интерфейс, а также графические элементы управления данными. Поскольку разрабатываемая система будет являться веб-программой, поэтому интерфейс будет представлять из себя front-end часть, написанную на HTML 5.0 и CSS 3.0 с использованием скриптов

1.2. Пользовательский интерфейс системы должен быть простым в использовании и интуитивно понятным. Данные по заявкам и предложениям будут визуализированы. Также должны быть визуализированы и другие данные, необходимые для принятия решений системой и для понимания процесса поиска. 

2. Безопасность системы и данных:

Закрытость системы:

· доступ пользователей - по логину и паролю через форму регистрации / авторизации и личные кабинеты;

· соединение с сервером - по зашифрованному каналу;

· база данных - на облачном сервере;

- соединение с базой данных - по протоколу SSH.

3. Программно-аппаратные требования:

3.1. Технические требования к устройству пользователя: интернет, операционная система.

3.2. Технические требования к серверу приложений: 64-разрядный рабочий сервер кластера серверов, операционные системы Microsoft Windows XP/Server для x64, процессор с архитектурой x86-64. 


	2. Порядок и структура финансирования

	Объем финансового обеспечения2
	1 000 000 рублей.



1Бизнес-модель стартап-проекта - это фундамент, на котором возводится проект. Есть две основные классификации бизнес-моделей: по типу клиентов и по способу получения прибыли.
2 Объем финансового обеспечения достаточно указать для первого этапа - дойти до MVP
	
	 
рублей

	Предполагаемые источники финансирования
	Источники привлечения ресурсов для развития стартап-проекта после завершения договора гранта и обоснование их выбора (грантовая поддержка Фонда содействия инновациям или других институтов развития, привлечение кредитных средств, венчурных инвестиций и др.):

Участие в акселерационной программе ФРИ и собственные средства от продажи программного продукта


	Оценка потенциала «рынка» и рентабельности проекта3
	ВРеспублике Татарстан зарегистрировано 73 000 индивидуальных предпринимателей.

Рентабельностьпроекта-40%




	Сумма (руб.)


	Описание
	комментарии

	100 000
	Покупка орг. техники
	100 тыс.руб. 2 ноутбука, принтер

	120 000
	Расходы на интернет провайдера
	10 тыс.руб. для юридического лица

	10000
	административно- хозяйственные расходы
	канцелярские товары, заправка картриджа

	50000
	мебель для офиса
	2 рабочих стола 2 кресла

	720000
	ФОТ
	штат согласно заявке на 12 месяцев


Календарный план
	№ этапа
	Название этапа календарного плана
	Длительность этапа, мес
	Стоимость, руб.

	1
	Этап 1. Сбор команды для реализации проекта. Анализ конкурентов, анализ рынка по цели проекта. Организация процесса продаж прав на аренду 
	3,00
	300 000,00

	2
	Этап 2 Продажи прав на аренду индивидуальным предпринимателям
	9,00
	700 000,00

	
	ИТОГО:
	
	1 000 000


4. Предполагаемая структура уставного капитала компании (в рамках стартап-проекта)

	
Участники
	

	
	Размер доли (руб.)
	%

	1. . Балабанов Анатолий Сергеевич  

2.Батурова Наталья Владимировна 

3.Фасахова Алсу Альбертовна
	10000
	100

	Размер Уставного капитала (УК)
	10000
	100



3 Расчет рисков исходя из наиболее валидного (для данного проекта) анализа, например, как PEST, SWOT и.т.п, а также расчет индекса рентабельности инвестиции (Profitability index, PI)
	5.
Команда стартап- проекта

	Ф.И.О.
	Должность
	Контакты
	Выполняемые работы в Проекте
	Образование/опыт работы

	Батурова Наталья Владимировна 


	Руководитель проектного отдела
	89053163022 natbatnv@yandex.ru
	Маркетинг, менеджмент
	Высшее

	Балабанов Сергей Анатольевич
	Программист (разработчик программного продукта)
	89600305931

asbcorp24@gmail.com
	Разработка программного продукта, внедрение
	Высшее, опыт работы в сфере программирования – 23г

	Фасахова Алсу Альбертовна
	Студент(заявитель)
	89274604407
	Сисадмин, Аналитическая работа
	2 курс (бакалавриат)


4. Предполагаемая структура уставного капитала компании (в рамках стартап-проекта)








